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Resumen Ejecutivo.

Principales programas y actividades dirigidas a empresas.
Eventos y Experiencias daestra comunidad empresarial.
Gestion Administrativa y del Talento Humano.

Tablero Estratégico de Indicadores.
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Acercamiento a empresarios para mejorar el
conocimiento de sus necesidades.

‘}>

Disefio de una oferta de programas y servicios
empresariales.

Q Alianzas publicgrivada.
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Gestlggm necesidades y percepcion del empresari LS

Indagamos sistematicamente sobre las ,

Encuestas para seguimiento dinamica empresarial

Ritmo Empresarial

Il semestre
323Encuestas
__FEB | L JUN B JUL | | SEP__ |_DIC
Ritmo Encuesta Encuesta Encuesta Encuesta
Empresarial Dinamica Dinamica Dinamica Dinamica
| semestre Empresarial Empresarial Empresarial Empresarial
325. 432 280 283 159

Encuetas Encuestas Encuestas Encuestas Encuestas
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Gestlggm necesidades y percepcion del empresari LS

Indagamos sistematicamente sobre las ,

Encuestas para conocer necesidades de empresariosvwakumacion de CCB

Estudio exploratorio
Yanhaas

458Encuestas
| FEB | | JUN B JUL | _ SEP | _ DIC |

Encuestas de valoracion de experiencia

80431 Encuestas

+10.000empresarios encuestadgsle los cuales§.431valoraron su experiencia en la
prestacion de los servicios.
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t 20SYOAlES&a FFAEAlI R2A 1322 24%
Comerciantes registrados que Ko y O2y adzYA R2 1217 22%
hdNR&a adzyA OA LA 2a 992 18%
No Renovadosimpactadod.J- Y RS Y A | 767 14%
/| 2YSNDALFyGSa y2 NBIAAGNT | 656 12%
Afiliados 333 6%
Comerciantes registrados qielr € 'y O2y adzYA R2 216 1%
5Sal FAf Al R2a 31 1%

¢C20 1 f 5.534 100%
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|ldentificamossu
situacion econdémica
para orientarlos a usar
mas soluciones
empresariales:

V6 de cada 10

empresarios
necesitan dinero
para reactivar su
negocio

Les ofrecimos
soluciones que
atiendensus
necesidades reales, a
través del portafolio:

Involucramos a

1 . 435empresas

en capacitaciones,
programas y servicios

|ldentificamos canales para Los temas mas solicitados
mejorar la oferta de fueron:

servicios a partir

de unamayor
contactabilidady se
identificaron las siguientes
preferencias:

A Formacion en Marketing
Digital para impulsar sus
ventas

A Acceso a recursos y/o

0 0
\ 72 /0 V42% Financiamiento para soporta
Email WhatsApp la operacion
V26% V 1.383nuevos
Llamada correos



Informe de

Gestidn Indagamos sobre las expectativas de los
2021 empresarios a traves de la firmdanhaas
Resultados  NANHAAS
ADVANCED MARKET RESEARCH
V  Generaruna cultura del servicioOnline: LaCCBse ha enfocadoen V Trabajaractivamenteen la gestionde losimaginariosfavorables Los
la evaluaciony mejorade serviciosen susPuntosEmpresariospero resultadosmuestranimaginariosdiferentessobrela instituciony sus
con el crecimientode los serviciosvirtuales es precisodesarrollar serviciosdependiendode los segmentosconsultados Resultaclave
un modelo integral de mejora de la experienciadel cliente desde una gestion deliberada sobre los imaginarios que consulten la
todaslasocasionesle interaccionconla CCB realidaddelrol de lainstitucion
V Enfocarseen los canalesdptimos de comunicacionpara diferentes V Serecomiendadesarrollarestrategiasde comunicaciondirigidas de
segmentos Losresultadosmuestranque los empresariosque No maneradeliberadaa los segmentosde empresariosque estan mas
consumen habitualmente servicios de la CCBtienen opiniones alejadosde la entidad.

menosfavorables Sesugiereprofundizaren los canalesdptimosde

comunicacion(7 de cadal0 empresariosmanifiestanque el canal
clavesonlasredessociales)y diversificarlos canalesde acuerdoa

los diferentes segmentos, de preferencia con mensajes
personalizados

V  Promoverel desarrollode productosde capacitacidbncon coberturamasiva Lacapacitacioresvaloradapor todoslos consultadoscomouno de
los elementosclavede relacionconla CCBDeacuerdoa los hallazgoserecomiendaprofundizaren productosde capacitacidrgue permitanuna
mayorcoberturay que esténconectadosconlasareasde experticiade la CCBpor ejemplo,temas,legales societarioo tributarios.
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Programas y Actividades V%

2021 Desarrollo Empresarie2021

Entre 2019 y 2021 logramos:

V Triplicar el nimero de empresas atendidas en
Programas de Fortalecimiento 11.224
A Productividad. m2019 2020 2021
A Innovacion
A Emprendimiento
A Sofisticacion de productos y servicios en clister
A Internacionalizacion

PROGRAMAS DE DESARROLLO EMPRESARIAL

5.026

V Multiplicar 5 veces el numero de Unidades
Productivas en Proceso de Formalizacion

2.150 2.426
V Incrementar 4,6 veces el nimero de empresas 862 999
. . . 286 349 421 “
atendidas con Soluciones Empresariales: ——— —
A FormaC|qr,1 Nro. Empresas atendidas con  Nro. Unidades productivasy  Nro. Empresas beneficiados
A Informacion programas de fortalecimiento mipymes en proceso de con soluciones empresariales

A Consultoria Formalizacion
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Gesti%ﬂ Programas y Actividades 202& 225

Linea Tematica NFO. de_ P_rogramas y Nro_. gle_
Actividades Beneficiarios
Productividad 15 8.548
Impulso a las ventas 12 6.003
Formalizacion 3 2.250
Emprendimiento 6 1.074
Acceso a Financiacion 5 1098
Innovacion 9 378
Total 50 19.351

En la vigencia 2021 servimo;lag . 35 1empresarios y/o emprendedorestravés deSOiniciativas.

Y mas de80%participaron de programas para incrementar la productividad, impulsavesutsis
y/o avanzar en el proceso de formalizacion
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8 de cada 10 empresas participantes son Pymes

% DE EMPRESAS BENEFICIARIAS DE FABRICAS DE PRODUCTIVIDAD

W Grandes Medianas Pequefias
56%

45%
40%
31%

15% 13%

CICLO | CiIcLO I

Productividad Esits

Fabricas de Productividad

Objetivo: mejorarla capacidadde lasempresasaumentando
su rendimiento productivo, optimizandopor lo menosel 8%
losindicadoresde productividadde la lineaelegida

Atravésde intervencionegécnicasy un acompafiamientale
expertosen 60 horasindividualesde consultoria

Resultado 2021142empresas atendidas

A Ciclo 258 empresas pequefias y medianas en consultoria
para mejorar productividad.

A El promedio de mejora alcanzado fue 36, 7%

A Inicio Ciclo 384 empresas del Atlantico en proceso de
intervencion.



Informe de -
Gestion Productividad gﬁw“:@%?g

2021

Trayectoria Mega

Programadictado por empresariosparaempresarios
S3tes Contribuyeal crecimientode lasempresagarticipantes

PROGRAMA

EMPRESAS EN Ciclo 1:

MTRAYECTORIA MEGA

12 empresas terminando programa en 2021. El evento de cierre se realizara ¢
enero de 2022

Ciclo 2:

13 empresas iniciando Programa, implementaron tres modulos:
1) Estrategia y entorno

2) Direccion estratégica estableciendo una Meta MEGA

3) Liderazgo, talento, cultura y cambio

ADERAZGO, CULTURA

Meta: 10empresas
Resultado 202113 empresas nuevas en 2021
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Linea: Productividad
Formacion Empresarial

20 colaboradoresde la CCBen 7 jornadas

de asesoriasz actividadegparaNAM con el

apoyo de instituciones aliadas (SENAy
Uniandino$

Consultoria Empresarial a través del Semillero de
Expertos Asesores

Objetivo: El talento humano de la Camara de Comercio de
Barranquilla brinda su conocimiento a la comunidad empres:
mediante jornadas dasesorias virtuales. Estos espaciosd®i
hora individual virtual preagendada.

Entre las tematicas tenemos:

A Marketingdigital A SIPSEL/IEEL
b A Formalizacion
A Innovacién ) o,
: A Internacionalizacion
AFinanzas A DerechoSocietario
A RecursotHumanos

A DerechoComercial

A Emprendimiento A Servicical Cliente

Resultado2021: 315empresas
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Programg GRATUITO de Programa de Logistica

LOGISTICA Objetivo: Fortalecer la gestion logistica de las MiPymes desarrollando

capacidadedel talento humano, optimizando los procesospara lograr la
eficienciaen costosy tiempos y generandoalianzasentre los actores del

Fortalece la gestion logistica clusterde logisticay las empresasparafortalecerla red de proveedoresde

de tu negocio y expdndete ...
a nuévos mercados lasbeneficiarias

ALIADOS: CU¢ SENA

Dirigido a Mipymes iinscribete y Participa (RN Metodologia
1) Diagndstico
3) Formacion deHabilidades (40 horas grupales)
4) Ruta logistica por empresa
5) Implementacién acompafada individual
6) Seguimiento y medicién de resultados
7) Rueda de proveedurlangistica

La CCB realiz6 aporte en especie, representado en:
A Horas hombre para coordinacion

A Herramientas tecnolégicas
A Herramientas técnicas Resultado 202177empresas participaron en el Prograic@n diagndstico, plan
Costo total estimado Programa: $180 millones. de intervencion y formacion

CCB especie: $10 millones
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Formacion Empresarial en alianza con Gremios y Acader
/

Actualizacion Tributaria DIAN: S Objetivo: Ofrecer una oferta de soluciones de formacion para mejorar las

Todo sobre factura

electronica, régimen simple 1 A—_. competencias del talento humano de las empresas, y entregar herramientas que

tributacién RST y servicios

informaticos ayuden a la reactivacion y el fomento de la competitividad.

V' Webinars Formatosvirtuales cortos dictados por expertos tematicos
reconocidos,que brindaron contenido informativo y formativo enfocado en
las tendencias mas relevantes del mercado, de manera gratuita y abierta.

mabechon oy P G \/ Cursos Virtuale€Capacitacion con formato de duracion entre 2 a 4 horas
DIAN P dictada por docentes, personas emprendedoras y expertos
R R R reconocidosdonde se ofrece contenido formativo de las tendencias del
Poum  Rwer  PRO CE@ mx=m mercado.
aNor A AL

Parrilla integrada en alianza con Resultado 20216.308empresas e248momentos de formacion
gremios y academia
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Hojas de Ruta Sectorialgmra la
Reactivacion Economica

Objetivo: Disefio e implementacion de planes de trabajo
sectoriales que brinden soporte a las empresas con miras a
la recuperacion empresarial, a través de:

V Formaciones técnicas
V Activacion de espacios comerciales
V Capacitaciones virtuales en innovacion

Resultado 202131 2empresas participantes en las Hojas de Ruta

..."“. \
&b BARRANQUILLA A V E RTICALl
Y d ro e excele I'I aen
LA stema s de innovacion

S04 BARRANQUILLA

* Hoja de Rutae«
COMO DEFINIR A TU
EAL PARA LA
N DE MODELOS
DE NEGOCIO DISRUPTIVOS

Luis Fuenmayov Vergara

Innovacn - Vercal |

CLIENTE |
GENERACI

Corto e E 'onao"s-sw

£
1

| wf .
». o (fld. {
3 Y t . N

I ©830am

REINVENTA TU RESTAURANTE
AUNQUE NO SEAS UN EXPERTO

ZQuieresreactivar tus
espacios comerciales?

Conoce sobre
de alqunler tem
permitira au

i de

jueves
i 22 de julio
de 2021

estrategia
ral que te
entar

r1 ocotelco

EN INNOVACION

Josepolo

CEO

Vertical'i

Jueves
. S *”“19’ l & 3junio

Dete hoy: www.camarabag.org.colwebinar

de 2021
- O200p.m

VERTICAL| 4 aiAauaia

 manmAnOURA
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MEDIDAS DE BIOSEGURIDAD Programa de BIOSGgUI’Idad
PARA EVITAR EL CONTAGIO Y
LA BEINFEECION POR BVIDES Objetivo:  Fortalecer la implementacion de normas vy
M My G A 3 s 0 e 4.0 medidas destinadasa proteger la salud, salvaguardata economiay

— asegurara implementacionde protocolosde bioseguridada travésde

iS22 capacitaciory asesorian los siguientesnodulos

A Capacitaciones virtuales y asesorias en alianza con Sura:
- Medidas de bioseguridad para evitar el contagio y la reinfeccion
por COVIEL9
- Actualizacion del PVE biolégico
- Pautas de bioseguridad para el retorno a las labores presenciale
- Asesoria en calidad del aire como prevencion del CQ¥ID

Matriz de riesgos especifica COVID-19 ~ S ., ; ;
I e A Campafia de sensibilizacion en Bioseguridad con el apoyo del gru
e N D i T e Sura yUniminuto.

acciones de promocion y prevencion para disminuir el riesgo de contagio y de sus eventuales

complicaciones N
GRUPO @ ALCALDIA DE
OBJETIVO GENERAL . %29 BARRANQUILLA
* Identificar, evaluar desde la probabilidad de contagio y priorizar en las empresas S U ra =
afiliadas, los::argos o roles que durante el transcurso de esta pandemia son R e S u | tad O 3 9 3 e m p re S aS —-—/’/7
indi bles para la continuidad del negocio con el fin de generar estrategias que - So‘f BARRANQUILLA

mitiquen la exposicion de estos empleados a la infeccion por COVID-19.
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Centro de Conciliacion y Arbitraje

V 305 audienciasvirtuales en desarrollo de los Métodos de Resolucionde
Conflictos

V 125 nuevassolicitudesen Métodosde Resoluciérde Conflictos

V 12 actividadesle posicionamientalel Centrode Conciliaciory Arbitraje:

Diagnosticdinancieroparala Recuperaciolmpresarial
Insolvencigempresarial

de asesorias gratuitas en
Recuperacion Empresarial

o

Jornadagratuitasde ConciliaciérparaMicroempresarios winemena 131 26 [ 2021
Jornadas de capacitaciony asesoriaen Procedimientos de Recuperacion feapoacin Ergresial. o cut st sy
Empresarial g

Capacitaciomen Arbitraje a estudiantesuniversitarios © e, i T

Ley1996de 2019Régimerde Capacidadegalparapersonascon discapacidad o0
Reformaal Estatutode la Conciliaciory Arbitral

Evaluacionle losriesgosserviciosde Conciliaciory Arbitraje

QEE, e O

o I To o T Do Do I

V 163empresa§nteresada$n accederalosMétodosde Resoluciorde Conflictos
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Convenio SENACCB

Objetivo: Aunar esfuerzostécnicos, humanos,administrativosy logisticos
para mejorar la competitividady productividadde los empresariosa través
del impulsoal emprendimiento,fortalecimientoempresarialy desarrollodel

talento humana

SENA

7/\\'

novacion y desarrollo tecnolégico en las
empresas - SENAINNOVA “por la reactivacion

del pais” /
T P B S

d PymeLab

Red Tecnoparque Nodo Atlantico

alizacién de la convocatoria fomento a la

Actividades realizadas

A formacion complementaria en componentes de lideraagoprendimiento
y empresarismo

———

0000000000000

A Ingreso de los microempresarios a la ruta, Crear o Crecer de los Centros
de DesarrollcEmpresarial

ALYLX SYSY (Gl OAsy LINRPIN)IYI ai teyvyS as

A Implementacion del modelo 4K de atencion integral al emprendedor y
empresario

APrototipado-f F 02 NJ 02NA 24 LI N Ayy20l OAsy

A5Sal NNttt 2 RS KIoAf ARLI RSasCamarabaNyY I O

Resultado 202166 1empresas
beneficiadas

Costo estimado total: $737 millones
CCB especie: $177 millones
SENA especie: $560 millones
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@
Provyeccion

PROFESIONAL

Es un programa gratuito
con el que contaras con
acompanamiento
personalizado.

>

Sitienes un proyecto en tu
empresa que no haz podido
realizar, un estudiante en practica
te puede ayudar a materializarlo

Una iniciativa de:

Conoce el programa e ilnscribete!
www.camarabag.org.co/programa-practicas

COMISION REGIONAL
DE COMPETITIVIDAD

Programa de Proyeccion Profesional

Objetivo: Fortalecer el desarrollo empresarial, a través de la colocacion de
talento humano proveniente de las instituciones educativas, para contribuir

a cerrar la brecha entre las necesidades empresariales y el talento humano
capacitado, aprovechando el apoyo gubernamental de promocion de empleo &
jovenes.

A Estudiantes en préactica
A Jbévenes menores de 25 afos

Resultado 20217 0empresas beneficiadas

Personas ubicadas:
A 14empresas en Seguridad y Saludeén
Trabajo recibieroncartillacon protocoloy matrizde riesgo
A 56 empresas recibieroel disefiode un Plan de Marketing y un Plde
Formacioren Marketing Digital
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Programa de Internacionalizacion de Servicic

Objetivo: Promover la exportacion de servicios de alto valor
: agregado, a través del fortalecimiento de capacidades técnicas, uso
Si tu empresa pertenece a los sectores

de Desarrollo de Software, de plataformas digitales y acompafamiento técnico y comercial.

BPO, KPO, Industrias 4.0 o Produccion . ‘.
Creativa postulate a El programa mcluyo.

E {PORTA B L @ & &

A TODA MARCHA Diagnéstico de presencia Fortalecimiento ~ Formacion de Articulacion  Cierre exitoso del
digital y nivel de de pagina web habilidades OfertaDemanda acompafamiento
Puedes ser uno de los 30 beneficiarios que sofisticacion digital exportadoras
recibiran acompafiamiento para conquistar
mercados internacionales.
: baq.org. lanti . ., .
i, e e Meta: 30empresas formadaslOempresas con interaccién comercial.

P—1
2 ATLANTICO

Atlantico
a la Gente

Resultado 2021 53 empresas postuladas44 seleccionadas. Se
avanzéen la contratacion de la entidad asesora para iniciar la
formacion desde el 15 de diciembre.
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Iniciativas de apoyo a la Internacionalizacion

EVERTO VI Objetivo: Desarrollar actividades de apoyo y fortalecimiento dirigidas
.HZMAT@EEH a empresas con potencial exportador, para conectarlas con aliados de

| ecosistema de internacionalizacion y generar oportunidades de
l negocios.

A Fortalecimiento de capacidades:
Fortalece tus habiidadENE BizmatchSimulation 36 empresas

negoaacmn con mercados

P Fabricas de internacionalizaciétb empresas

N s W e

Mas informacion: aconte@camarabaq org.co / Tel: 3007858914

A Eventos de interaccion comercial:

2 Seminarios de oportunidades comerciales (Espaina e Israel)
1 Seminario de TLC con USA

(® 8:00a. m. a12:00 m.

NOTE QUEDES SINPARTICIPAR! 7 s PR Resultado 202181 empresas apoyadas para internacionalizarse

Cupos limitados
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Programa de Formacion Certificada

ContinGa aprendiendo

Objetivo.  Formacion de apoyo al empresario para
desarrollar sus habilidadesy capacidadesfrente a la toma de  JSaeessns
decisionesestratégicasy aumentode ventasa traves de canales e
virtualesno tradicionales

Aticraddocarrnlladae ™™ === 0 0 P Aaciild4~A~O AT we | Fortal
Tematicagdesarrolladas Resultado2021: il P e —
A MarketingDigital 182empresas en la ruta I
A VI -Afiliados 50% f—
A ComercicElectronico _Matriculados48%
Plataforma CREHANA _NO renovadag% R :n;)doderr rgenizacione
o - e B . e & e
Ruta de aprendizajele 6 mese®4 horas de capacitacion individual D Y—
1. Test de habilidades y conocimientos D e
2. Ruta de aprendizaje () e

3. Formacion asincrénica autogestionada
4. Acompanamiento de mentores
5. Certificacion
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Programa para la Transformacion Digite

Objetivo: Apoyar a las Mipymes de todos los sectores
economicospara que avancenen su ruta de transformacion
digital, lograndoincrementarla productividady competitividad
en e mercado local, y se proyecten hacia
la internacionalizacion

_ Tu/Nego.ci.o V 800 empresasensibilizadas y apoyadas a traves de los
L el siguientes programas
scomocrermi wlu negocio madigital (127)

e S, S| w C S NJpiodeed&&s de €ommerce(102)
wYaestoyon line (48)

W52 YAYARA)DO2 Y

wt 2 NJujerx19)

uReactivatecl{33)

wC2 NY DA 5 Y

w +SYRK28HAIAGH T

CAMARA
COMERCID g El futuro digital .
&?CMTIE!%CIJ%O { es de todos Mntlc
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Aprobado nuevo

2ats 0B NNpulsa Centro de Transformacion Digital
e
; Ii- %»: _E—i;j CONVOCATORIA PARA LA TRANSFORMACION DE UNIDADES DE DESARROLLO EMPRESARIAL EN

Pow. ” 7 CENTROS DE TRANSFORMACION DIGITAL EMPRESARIAL

CTDE-2021

Objetivo: acompafiamiento en la apropiacion de
tecnologias  que ayuden a incrementar
la productividady competitividad de las empresasdel
departamento a través de una estrategia de
transformaciondigital

OBJETO: Adjudicar recursos de cofinanciacion no reembolsables a propuestas que tengan por objeto
la transformacion de Unidades de Desarrollo Empresarial en Centros de Transformacion Digital
Empresarial.

FECHA APERTURA: 02 de julio de 2021
FECHA DE PUBLICACION DEL INFORME DE VIABILIDAD: 15 de septiembre de 2021
FECHA DE PUBLICACION DEL BANCO DE PROYECTOS VIABLES: 15 de septiembre 2021

1. INFORME DE VIABILIDAD

Costa $148 millones

cODIGO: PROPONENTE CONCEPTO
CTDE019-21 CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE Viable $111 millonesinn pu Isa
CTDE020-21 CAMARA DE COMERCIO DE HUILA Viable .
CTDE029-21 CAMARA DE COMERCIO DE AGUACHICA Viable $ 37 millonesCCB
CTDE026-21 CAMARA DE COMERCIO DE BARRANQUILLA Viable
CTDE016-21 CAMARA DE COMERCIO DE CARTAGO Viable

Duracion 10 meses
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Profundizacion del Mercado Interno

Obijetivo:
Promover el intercambio comercial en mercados nacionales
a traves de la digitalizacion.

A Con el apoyo de Colombia Productiva se socializo a los
empresarios la Plataform@ompra lo Nuestro

A Empresas participante=n procesosde acceso alientes
nacionales

A Los sectores que se encuentran participando en el
programa son : Confecciones, Alimentos, Comercio y
artesanias.

Resultado 2021212 empresas participantes
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Feria Empresarial en Sabanalarga

Objetivo: Promover espacios de reactivacion economica en los
municipios del departamento del Atlantico.

A Mas de80 comerciantes ofrecieron sus productos y/o servicios

A Mas del.400uvisitantes a la Feria
A 13 aliados publicos y privados vinculados

Participaron los siguientesectores: Gastronomia, Tecnologia,
Artesanias, Sistema Modahyogar.

Meta: 50empresas
Resultado 202183 empresas participantes

a https://www.instagram.com/tv/CWzBIs5M R1/?utm source=ig web copy link

' AV \ x i.ﬂ"
SENA @ /|§ o o e P

DA Fundacio S . g N s

N OIAN o B0 ED SUFAS ) Mundo Moer ara U owolxto (A



https://www.instagram.com/tv/CWzBls5M_R1/?utm_source=ig_web_copy_link
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Programa de Fortalecimiento Sectorial: Droguerias mas Conectadas

Objetivo Principal Reactivar la economia de las ProgramaFormativo

drogueriasdel departamentodel Atlantico, a travésde

espacios de capacitacion téecnica y especializada, A MARKETING FARMACEUTICO

relacionamiento, manejo de herramientas para que Brindar herramientas digitales a las droguerias para
accedana la era digital y aumenten sus canalesde que aumenten sus ventas

venta

A GESTIONANDO MI DROGUERIA

) Mejorar la oferta de valor de las droguerias del program
1. CERTIFICACION POR COMPETENCIAS CON EL SENA

2. WEBINARS SINCRONICO Y ASINCRONICOS A FORMALIZACION DE MI DROGUERIA n
, Ayudar a las droguerias a identificar los incumplimiento
3. INFORMACION DEL SECTOR

legales en los que pueda estar incurriendo
4. APLICACION APOTECH

A CONOCIENDO MI EMPRESA

Fortalecer los conceptos basicos del plan de

Resultado 2021: 120 empresas vinculadas ; ’
negocio de una drogueria
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Objetivo: Fortalecimiento del sector ferretero a través un

proceso de

acompafnamiento técnico y especializado,

relacionamiento empresarial con los principales actores del
ecosistemderretero y manejode herramientagdigitales

El programa formativo C&Btracemesta compuesto por

cuatro ciclos:

A Conociendo mi ferreteria

Diagnostico para la identificacion
de brechas digitales

Conceptos basicos para la administraciéon de un negocio

A Gestionando mi ferreteria

Organizacién y manejo de inventarios en ferreterias

A Miferreteria mas digital

Manejo de herramientas digitales para fomentar las ventas a
través de redes sociales y utilizar botones de pago digital

A Soy unalltraferreteria

Ciclo de formacion certificada con e
SENA mediante EDTV (Evento de
Divulgaciéon Tecnolégica Virtual)

Almacenamiento adecuado de productos e instrucciones de

uso

Resultado 202124 empresas vinculadas
(Convocatoria cierra en enero 2022)

J
=/Ferreteros

conectados

UNETE AL PROGRAMA
#FERRETEROSMASCONECTADOS

Es un programa sin costo, que tiene como principal objetivo reactivar la

economia de las ferreterias de la Region, a través de espacios de capacitacion
loay especiali & & . . SES i

los canales de venta y hos b ficios para que

s
a la era digital.

CONTENIDO DEL PROGRAMA

Formacion Empresarial

empresarial

Formacion Técnicay
Especializada

Relacionamiento con el
ecosistema ferretero

‘ Diagnéstico

BENEFICIOS PARA LAS FERRETERIAS

Cualificacion de las Ferreterias
Con un plan de formacién técnica, especializada y digital para el
° O sector ferretero
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Plataformas Tecnologicas

Hagamos Negocios

999 1.299 | +12.268 | +10.000 4

VISTAS EN PROMEDIO COMUNIDADES
EMPRESAS ACTIVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS MENSAJES ENVIADOS MENSUAL SOBRE EMPRESARIALES

PUBLICADAS OPORTUNIDADES EN
CCBAQ DINAMIZADAS

2492 Interacciones destacadas

23
Negocios Cerrados
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CAMARA be
COMERCIO
DE BARRANQUILLA

2021 Plataformas Tecnolégicas

Casos de Exito Hagamos Negocios

LanavieraLBHCOLOMBIAMe Cartagenase encontrabaen blusquedade empresagparamovilizarcargadesdeel

ﬂ puerto hacia diferentes ciudades A través de HagamosNegocios,contacté a BIP TRANSPORTESnpresa
Barranquilleradedicadaal transporte terrestre. Lasempresassellanun acuerdocomercialpara movilizarcarga
de regularmenteentre el puerto de Cartageng Barranquilla

PRODUCTCEAMPESTRERA.S empresabarranquillerafabricantede salsassaludablescerrd un contrato de
2 distribucioncon SUPERFUIBA.S Esta,a suvezesun emprendimientobarranquillero,domiciliadoen Bogotay
que unificapequenosproveedoresde productossaludablegaraalcanzaigrandesmercadosen Américalatina

2LIVEFOODSA.S es un emprendimientobarranquillerodedicadoa la fabricaciony distribucionde alimentos
3 tipo snack Estacelebro acuerdosde distribucion de alimentos con 4 empresasque contacto a través de

Hagamod\Negociogaraimpulsarsusproductosen sunuevoserviciode maquinasexpendedoras
Estas empresas son:

A Fundacion Gases del Caribe uMonkeyBakedOatS.A.S
A 9oyo2GStftlR2NI [ AIENKils SP oy Refrescos La Abejita



Informe de
Gestion Impulso a las Ventas

2021 Plataformas Tecnolégicas

Hagamos Negocios
Oportunidades de Compra 08

SECOP

A Incentivamosla publicacionde oportunidadesde compra para
dinamizarla red. De esta forma, los miembros pueden conocer _
donde enfocar su oferta de serviciosy facilitar la generacionde 42:
nuevosnegocios AVERICAS

133

PROCOLOMBIA

930

OPORTUNIDAD
ES DE COMPRA
PUBLICADAS E
2021

Activacion de flujos de negocios

A Articulacionde empresa<Clustera travésde Comunidaden

la Red 197

A Trabajoconjuntoconotras Camarasegionalesy bilaterales POR MIEMBRO

38:

PROBARRANQUILLA

22

FEDERACION
ISRAELI DE
CAMARAS DE
COMERCIO

A Implementaciénde herramientaspara el cargueautomatico
de oportunidadesde otras plataformasde negocios




Informe de
Gestion Impulso a las Ventas

2021 Plataformas Tecnolégicas

Hagamos Negocios
Cafés Virtuales

A Hemosimplementadounaestrategiade acercamientaentre empresarios
llamada &/ | 3 NI dibnfle€ Bstos pueden conversar sobre
oportunidadescomerciales/ nuevosmercados

A Realizamod 4 sesioneson la participacion de mas @00

empresasentre los beneficios recibidos, los participantes conocieron:
A Potenciales clientes o proveedores para geneits individuales
de negocios
A Experiencias de otros empresarios y nuevas tendencias frente
aretos actuales
A Oportunidades para exportar a Israel
A Como seproveedor de servicios de Discovery Channel

Reunidn entre empresarios de Barranquilla, Boggt6a’ y Ghana
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CAMARA ot
COMERCIO

2021 Plataforma Tecnoldégica Hagamos Nego G PRk

Camaras de Comercio en la Red

A Se logro la Implementacion de la plataforma en la Camara de ComeBmydé,
brindandoacompafiamiento en la generacion de estrategias de activacion y prestacion de servicios.

Desde marzo de 2021 se han activa3id 3 compaiiias.

A La apertura de la red de la Camara de Comercio de Bogota ha incrementado el nivel de interaccione

entre empresarios de la region Caribe y el centro del Pais. B
A 28 reuniones comercialescon diferentes Camarasy entidades de promocion en Latam para

impulsar losflujos de negociosatravésde lared:

CamaraColombo- Holandesa

A CC Colombo- Hispana A A CC deCartagena
A CC delPacifico A Camarale ThamesValley(ReinoUnido) A CC decali
A CC Colombo- China A Asociacion de  Exportadores de A C.C.de Barrancabermeja
A Camarale Curazao Importadoresde Coreadel Sur A PromPer(
A Camaralel Caribe A CCdelLima A ProEcuador
A CC deEspafia A CCdeBolivia A Embajada de Guatemala en Colombia
A CamaraColombo- Catalana A CC yServiciogle Uruguay A Embajada México en Colombia
A CamaraColombo- Britanica A CamaraArgentinade Comercioy Servicios A Cancilleria Argentina
A CéamaraColombo- Arabe A CC deElSalvadolCC Chinchana A ProChile
A CC deMedellin
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Programa de Revitalizacion del Centro Historico

Impulsamoslas ventas de 200 comerciosubicadosen las galeriasRobertico,
San Nicolas, Esquinadel Arte en el Centro Histérico, a través de talleres
especializadogn vitrinismo, gastronomiay desarrollode nuevosproductos Asi
mismo,semejoro el entorno de lazonadel mercadopubicoen Barranquilla

V Se implementd una estrategia de formacion a través de cursos
sobre actitud y mentalidad emprendedora, servicio al cliente, finanzas
y marketing digital

V Se realizarontalleres de activacion de la demanda para mejorar las ventas . Al
de las unidades de comercio reubicadas en las galerias comerciales del Ver video
Centro Histérico de Barranquilla

ASOCIACION DE
ABARROTEROS
DE BARRANQUILLA

CAMARA bz
(@cmsﬂao
DE BARRANQUILLA

ﬂ ALCALDIA, DE QUILLA é

Alliancelrancaise Link videos testimonialesPrograma de fortalecimiento galerias comerciales Centro historicc



https://camarabquilla-my.sharepoint.com/:f:/g/personal/jquintero_camarabaq_org_co/EmWVvrQQKWlNm-RDVulHAxMBbEibQ0Z5LVpQ2lyY1Z7AbA?e=YRVCZB

Informe de j . ; Y
Gestion Linea: Acceso Rinanciacion CoD5us

DE BARRANQUILLA

Ruedas Financieras

En alianza con la Banca de las Oportunidades y entidades financieras (ba
cooperativas, fundaciones, microfinancieraBigtechd) pusimos a
disposicion de la comunidad empresarial diferentes productos, serwcios
lineas de crédito para su consumo.

RUEDA

TI NANCIG?Av‘

UIRTUHL

A Se realizaron doRuedas Financieras:
- 25 al 28 de mayo
- 27 al 30 de septiembre

Resultado 2021397 participantes
Montos Solicitados $21.287.506.104
Montos Preaprobados $446.700.000

de septiembre
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2021 T

Alivios Financiaros

A En 2021 se otorgaron alivios financieros para el pago del servicio de la
deuda, componente de intereses, a 402 unidades productivas.

100 Beneficiadogonaliviosrealizaronsu Renovacion
0 RegistroMercantil, para acceder deneficia
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Acceso a Financiacion

El régimen legal de garantias mobiliarias previsto en la Ley
1676 de 2013 mejor conocida como 1} y k de Garantias

EDT r Oar BHgnr &d®lante LGM), vigente desde el 2014,

regula la forma de garantizar y respaldar obligaciones con
bienes muebles y derechos de los cuales el deudor es titular
o tiene la facultad de disponer y gravar .

Garantias Mobiliarias
Obijetivo:

Impulsarla formalizaciony el fortalecimiento empresarial
al brindar mejores opciones de financiamiento que
respaldenlos proyectos de reactivaciony recuperacion
economica

La Camarade Comerciode Barranquillay la Fundacion
Santo Domingo, con el apoyo de
Confecamaragjesarrollamoscondicionesespecialegara
incrementarel accesaoal credito de los microy pequefios
empresariodel Atlantico al incluir un mayor conjunto de
bienes muebles y derechos para amparar las
obligaciones
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Alianzas para la Formalizacion

ProgramaCrecer e$0sible

. . Capacitaciones
paraUnidadesEconomicas

sectoriales

Productivas- UEP

856U EFfortalecidas ersu A 1 . Ooaomermantes

Modelode Negocio,Finanzay Comercializ formados en temas

acion multidimensionales de

A 29 UEP formalidad: transformacion
de Agenciade ReincorporaciéiNacional digital, acceso a crédito y

A 28 UERJe caseteros déas playas déitlantico comercializacion

A 14 UERIetalleres demecéanica yautomotriz
de Asomesa

A 216 UERIe lasplazas ynercados

A 295 UERIelos municipioslel Atlantico

A 10 UERIel Centro deRecuperacion

A 264 UERoONotros aliados

Programa Mag-ormal

A 307 Unidades

Productivasnejoraron condiagnos
tico, plan deaccion yformaciones.
Divulgacion Tecnologisartual con
el SENA&Nn Modelo de Negocios,
Desarrollo Humand@peraciones,

Educacion Financiera, Mercadeo
y Comercializacion



Informe de
Gestion
2021

Ver video

SENA

IN

Formalizacion

Crecer es Posible

Programa gratuito de crecimiento
empresarial dirigido a las unidades
economicas productivas sin registro par.
guemediante una orientacion adecuada
mejoren su competitividad, sean
sostenibles; logrando su ingreso a

la formalizacion.

Meta 2021 500

Resultado 2021856 Unidades
Productivas atendidas

VA, oo

DE BARRANQUILLA

PEQUENOS
EMPRESARIOS
LEGALIZAN SUS

NEGOCIOS

Los beneficiarios son
reincorporados del
areametropolitana.

Varias personas en proce-
so de reincorporacion en
el area metropolitana de
Barranquilla podrén for-
malizar sus negocios de
tiendas de comercio, ven-
ta de productos alimenti-
cios, publicidad y disefio
grafico, taller y almacén de
refrigeracion, variedades y
accesorios, entre otros.
Laformalizacién es el re-
sultado del programa ‘Cre-
cer es Posible’, liderado
por la ARN, la Cdmara de
Comercio de Barranquilla
y el Sena regional Atldnti-
¢o, que busca desarrollar
las capacidades empresa-
riales a través de asesorias
técnicas a personas que

Asistencia aempresarios.

adelantan su transito a la
legalidad.

Entrelosbenéficos de es-
tar formalizado estén te-
ner laoportunidad de con-
vertirse en proveedores de
entidades publicasy priva-
das, acceso a financiacion,
participacion en ferias de
negocios, capacitacion
empresarial, presentarse
alas convocatorias de apo-
yo empresarial del Estado,
entre otras.

El programa comenzo en
abril de 2021 con la reali-
zacion de talleres virtua-
les, en los que las personas
del proceso de reincorpo-
racion desarrollaron va-
rias habilidades.

https://www.instagram.com/p/CW1IGn_sFUv/?utm_source=ig_web_copy_link
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Crecer es Posible del Oriente
del Atlantico

T
AU

L
rq;'«'

El 11 de agosto, en el Centro Empresarial
Buenavista mediante una reunion dual
(presenciallvirtual) se  presenté el programa
Creceres Posibledel Oriente, evento que conto
conla asistenciade nuestro PresidenteEjecutivo,
el Presidente de la Junta Directiva de CEO,
la Directorade CEOAIcaldesde Soledad Galapa
y Malambo, y los Secretarios de Desarrollo
Econdmicale estosmunicipios

Avance 2 95uUnidadesProductivastendidas

Ruedasde negociosy articulacioncon empresas
tractorasen 2022
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¢ Dia de formaciéon camarabaq e . . i
L S poNsABILIDADE Capacitaciones Sectoriales
CUENTA PARA TU NEGOCIO
Jaime Restrepo

e e i Formaciongratuitay virtual gue buscamostrarleal comerciantelos

' L 01 de sept. beneficiosde la formalidad, brindandoles conocimiento,que a su
vezles permita evitar sancionesmientras aumentala generacion
de ventas

Laprimerafaseconsisteen el desarrollode talleresbasicosdonde

Hae IR se busca que los comerciantesobtengan una mejor vision del
EL FLUJO DE CAJA negocio Serealizaron36 espaciosie formacion

DE TU NEGOCIO

0 martes
¢ 6 de julio
de 2021

— Resultado 2021 1 . 006
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Programa Mas Formal Metodologia
Objetivo: Promover mejores practicas
empresarialesen las Mypes con potencial A Diagnéstico de formalizacion

de crecimiento a partir de procesosde
acompafiamiento, capacitacion, asistencia
técnica especializaday herramientas de A Definicion de planes de accion
gestion para mejorar su oferta de valor y
avanzar en su proceso de reactivacion

economica desde una perspectiva de A Acompafiamiento consultivo y formacion
formalizacibrempresarial

A Identificacién de brechas de informalidad

A Relacionamiento Financiero

Programa de 30 horas Resultado 2021

A Diagnostico 307 empresarios beneficiados
A 24 horas grupales de capacitacion

A 6 horas de relacionamiento financiero *

UNIMINUTO

Corporacion Universitaria Minuto de Dios
Educacion de cali chd F ql( m(( d: to(ro

SENA

A 94 estudiantesde Uniminutoapoyaron conla 7 ‘
realizacidon de los diagnésticos empresariales
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Convocatoria Evaluacion Endeavor

312 3192 27

Empresas Beneficiadas con
Programas de Emprendimiento
de Alto Impacto

U4
oY Olchicsee D 181
Caribe
Aldea Technoserve Se encausan a programas:

. Exponencial Fabricas de Productividad,
iNNPulsa 7 o 9 Pymelab SENA

32

Multiplicar recursos y resultados a través de alianzas é ’ o
OF MARANQNIA
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L0ttt yaAO2 | OSt SNI

Objetivo: Apoyar el crecimiento exponencialde empresascon alto potencial
innovador, aportando recursos no reembolsables,duplicando la inversion de
angelesnversionistasentregandocapitalde trabajoy desarrollandoproyectosde
innovacion

A Aporte de coinversiorde maximo$500millonespor empresa

A Hasta3 empresaseneficiadagpor angelinversionista

A Médulo de GobiernoCorporativo

Meta 2021 - 2022 20 empresasde alto potencial innovador presentadaspor
inversionistas

Resultado2021 4 empresapresentadapor inversionistas

Publicaciérde Términosde Referencigy anexosconvocatoriaCIRO0L
A Socializaciorde convocatoriacon Potencialesinversionistas Empresas,
Aliadosdel EcosistemaRededle angelesentre otros actores
A En firma convenio con Innpulsa para realizar etapa de elegibilidady
viabilidad
A Veinticinco(25) portafoliosen preparacion
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Caribe Exponencial

a| ..
@ ObjetIVOZ Potenciarel crecimientode las empresasformulando e
- implementando planes estratégicos y financieros, mentorias
o _ especializadasy rondas de inversién que les permitan enfrentar de
= T 'y manera exitosa los retos, facilitando su escalabilidad de manera
& ecggneenaa ’ sostenidaen el corto, medianoy largoplaza

Dirigidoa Emprendimientosie Alto Impacto
Meta 2021 9 empresasen procesode aceleracion

Resultado2021
A 131empresasinscritas
caribe A 25 preseleccionados
e>’ponencial P
A 9 elegidos
3 ,
Fundacion ;‘g Z& S0 PR',, A 3/ Horasde consultoriaal cierre 2021 con SuricataUpsidey Fondo

Regionable Garantias
@ | . )
ofN oo e w M
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EndeavorScaleUp

Objetivo: Apoyarla aceleraciérde Emprendimientoxon modelosde
negociosescalablesgue tenganmasde un ainode constituidos

Brindahasta60(*) horas ®npcesole acompafiamiento

A Diagndsticaperativol:1

A 7 sesionesle mentoriagrupal

A Plande trabajode mentorias

A Mentoriasindividualespara acelerarempresascon alto potencial
de crecimiento

€NDEeaVOR Dirigidoa empresagpequefiasy medianas
Resultado 20212 7 empresas
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Programa de Innovacion y crecimiento
paramujeres y jovenes empresarios

de Innovaciony =~

Crecimiento para

Mujeres y Jovenes
Empresarios

— , A Incrementamos las ventas y fortalecimos los modelos
‘3‘-“";{\ i — de negocio de 10 micro empresaslideradaspor mujeres
=" y jovenesen el Atlantico.

A Implementamos un programa de aceleracion de

empresagjue facilito el accesaa:
V  Nuevos canales de venta y desarrollo de

nuevosproductos
V Red de conocimiento en innovacion,

liderazgocrecimientoempresarial
V  Softwareespecializadgaraatraery mejorarla gestion
de lasrelacionesconlosclientes

Link Videos testimoniales



https://camarabquilla-my.sharepoint.com/:f:/g/personal/dquiroz_camarabaq_org_co/EqCDKwagODRInD6zbssEy5MBIMnzMqNsKcOrLjcjekbzdQ?e=76pazK
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Aldea Experimental Avanzado

Objetivo: Potenciar y acelerar el crecimiento de emprendedores
de alto impacto a traves de

Vende Mas y Mejor
conla

metodologia

ValleE que genera
impacto positivo <
en ventas,

Estructuraciorde modelosde negocio

b s i Entrenamiento en: Estrategia de Negocio, Marketing
g oY Digital, Alistamiento financiero, Estrategia Comercial,

Validacion
Mini Meet Ups
Conexionesle valory visibilizacion
Bolsade horasde asesoriagspecializadas
Entrenamientca consultores

< <

< <<

Resultado2021
A 32 Empresasnscritasy 30 consultoresmasterescogidos

NNpulsa
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R (e Yo Semana Global del Emprendimiento
ESE ™ Objetivo: Brindar a las personas emprendedorasherramientasy espaciosde

o T, networking que les ayudena crecere impulsarsusnegocios mediante la conexion
g‘%.“‘"“"?:?‘”:‘,‘; entre lasentidadesy el ecosistemale emprendimientodel territorio.

INVERSION O DEUDA ;CUAL ES LA MEJOR OPCION PARA CRECER?

e i Dinamica 9 actividadesealizadas
@:""?‘”’:"f_ﬂw Duguefntines A Mentalidad y Cultura Financierdnnpulsa

:N;;:j;;:;;;msDWBW A Lanzamiento: Socializacion Estudio GEMlombia 2021
®§3,‘,.‘.,"f Sl A Agenda académica 17 y 18 noviembre

e R e e A Lanzamiento #ValeEmprender
@mmmmmWWMDA”WE A Espaciosietworking- Atlanticonnect

b o A Participacion Evento Egresados CUC
@woowmmmm A Conferencias, Talleres

e i s A EmprendetonSENA
@ e g0 e ] A Alianza SENA
.'-' A Losemprendedoresdentificadosse perfilaran paraincorporarlosa programascoma
A Creceres Posiblgy CreeCE A Aldea
Resultado 20211.038personas A CaribeExponencia2022 A AtlanticoAcelera

emprendedorassistieron a los eventos A Endeavor
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EventoStartCoCaribe

Ejecucion: 25y 26 de noviembre

Apoyamosda subastade startups masgrandede Colombia,primera
versionde StartCoCaribeen Barranquilla

w3.263asistentes3 7 1asistentes de Barranquilla +

oy sstaremospresers ) 2.892asistentes de otros departamentos
StartCOQ wbdpn t NBIF OdzSNR2a RS yS320Aa24
— wl22.023euniones
‘ & L.\ WLYOSNEAsY FAYyLrf Sy adzoladl R
E:Gé&i?aiﬁicomei - ' Empresas de Programas CCB gue presentaron su Pitch
ety = == A Blumer (Finalista ronda de inversiéascogido por votacion)
— N A MODNutrition
A Mangus
A Maxdrone
A Contacta

A + 9 elegidos Caribe exponencial
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&; , Pactos por la Innovacion
INNOVACION

Programa con fondos ddinCienciagpara desarrollar estrategias y

herramientas que permitan la innovacion empresarial, proteccion de
intangibles, transferencia tecnoldgica y conocimiento.

Total 159 horasle acompafiamientdrindadopor equipode 5expertos

Se compone de los beneficios de Innovacion Abierta, Aceleracion en
|+D+i, Ciclo de conferencias, Articuladidin, Misiones Empresariales y
Colinnova

Resultado 2021se vincularon93 empresas a los beneficios de la

estrategia Pactos por la Innovacion.
A Innovacion abierta

Ver video A Aceleracion en |+D+i
. . . - A Ciclo de conferencias
AlianzalLife dron: $350 millones para servicio de A ArticulaciénOtriy Colinnova

entrega de medicamentos urgentes con drones
CUCMaxdrone Drogas Habib
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E LA INDUSTRIA | ES
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Un proyecto de:
s NNpulsa

Impacto Cumbre Digital de Asesores

Norteamérica:

Los empresarios debatierosobre tendencias internacionales,
herramientas e insumos necesariogaragenerarcontenido
especializado.

Se identificaron estrategias para potencializar el cluster:

A
A
A
A

Metodologias de cambio de modelo de negocios
Certificaciones internacionales

Desarrollo de experiencias seguras (presenciales, digitales e
hibridas)

Estrategia y promocion de territorio unificada

Fortalecimiento Competitivo del Cluster de Turismo de
Eventos y Negocios en Barranquilla y el Atlantico

Objetivo: Fortalecer la cadena de valale Turismo de Eventos y Negocios
-TEN en Barranquilla y el Atlantico, para competir con éxito en el segmento
estratégico del negocio "Gestion de comunidades + contenidos"

V 140empresarios participando en I&umbre Digital de Asesores de

Norteamérica a fin de atraer eventos en los segmentos estratégicos: Logistic
Energia, Salud, Construccion.

A Hoteles: 30%

A OPC: 31%

A Transporte: 12%

A Recintos: 22%

A Agencias: 14%

V 10empresarios certificadosn ventas a asociaciones a traves
de internacional CASECertifiedAssociatiorSales Executive

V 17empresarios certificados eastrategia de Eventos Digitales a travees
internacional DESDigitalEventsStrategist
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Fortalecimiento Competitivadel ClusterBleisure

Objetivo: Sofisticara oferta experiencialde productosturisticosde Barranquillay el Atlantico paraque
el turista de negocios internacionaly naciona) se quede 2-3 dias adicionalespor ocio en nuestro

territorio.

V A travésdel analisisde la industria creativa, se identificé que el segmentode negocioque tiene

mayorimpactoen el Atlantico eselturismo de negociow OCIO.

A 180 actores participaronen las sesionegde creaciondel plan estratégicodel clisteren la
primerafasedel portafolio de experienciagpresencialey digitales

A Y actualmentetrabajamos con 22 empresaspara avanzaren la reactivaciéndel
cluster de la mano del consultorinternacionalClusterDevelopment quien ha desarrollado
masde 400 proyectosen iniciativasclisteren masde 17 paises

V Al final del proyecto, las empresas contaran con productos turisticos sofisticados a partir de
procesos de innovacion y adicionalmente disefiaran una estrategia de comercializacionque
logre accesa nuevosmercadosnternacionalesasicomo lareactivacionde mercadoshacionales

CAMARA ot
COMERCIO

DE BARRANQUILLA

Atléntico g¥  GOBERNACION DEL
para la Gente ATLANTICO

—

CAMARA pe
6 COMERCIO
DE BARRANQUILLA

ALCALDIA DE
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Soq BARRANQUILLA
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2021 -

Actualizacion de la estrategia del Cluster Salud con enfoque en Telemedicin

V ldentificacion de los principales retos estratégicos de cara a la sofisticacion de

servicios y el desarrollo de mercados. Entre ellos:
(éTelemeohcma w! 00852 & FR2LIOAsY (80y2fts3IA0F O2y
3 Dt w/ FLAGFE KdzYly2 SalLISOALFEATIFIR2 Sy al
” WLY(i83INI OAsy & &a2FA&AGAOFOAsY RS I
Boiae'rn A modelos de negocio
¥ L Plan de Accién y priorizacion de perfiles de proyectos w/ It A R | ﬁ R S f 2 a |VQ | l:l 2 a =) Lszé = [j | é y [
- Cluster de Salud con enfoque en telemedicina W D S é L] }\ S y é S f l 7\ y éé é' L] 7\ 3 l 67\ S y L] N‘] é yl

02 diciembre 2021

V Definiciéon de la vision de futuro Estrategia del Claster para posicionarse en
mercados de mayor valor en telemedicina a partir de estrategias como:
WSAIAGFEAT I OAsy GSYLINI yI

ParticiparonZ / empresas \3 wt F NIAOALI OAsy Sy dzyI wSR NBIAZ2YI €
entidades del ecosistema. w 5SAF NNRff2 @&k2 dza2 RS tflGF F2NXNI
@ tFNIAOALI OAsy Sy S@gSyidz2a RS {1 dz
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Construccion Sostenible con enfogesm Edificaciones Saludables

Objetivo: Innovacidonen productosy servicios,a partir de lo cual se
logré un incrementoen lasventasdel 9% peseal periodode pandemia
Sedisefiaronll prototipos de los cuales9 fueron validadosen el mercado
paracomercializaciorentre ellos

A Sistemas de medicién de calidad del medio ambiente, que hacen seguimiento y
trazabilidad al aire)Ja temperaturaCO2 el sonido, la luminiscencia, la humedad, y el
humo, activados a través den dispositivo inalambrico con monitoreo remoto
centralizado.

A Mortero Ligero con propiedades térmicas y acusticas, con el cual el constructor puede
reducir los niveles de ruido y mejorar la sensacion térmica.

A Blogues ecoldgicos de facil ensamblaje, elaboractms materiales y arcillas de la zona,
gue disminuyen eluso del agua hasta en un 80% dentro gebceso.

A Pintura que mejora las condiciones térmicas en cliroas alta temperatura.
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2021

Cluster de Espacios Habitables Fortalecimiento Competitivo del cluster
para la reactivacion economica

A Estamosniciandoel proyectocuyopropésitoes

A Realizaun diagnésticode cadaempresa(15) e identificar
15 solucionesinnovadoras

‘ — A Seleccionar 5 prototipos desarrollados de manera
l colaborativa

Ver video A Adaptar los modelos de negocio de las empresas a partir de

15 empresas participando productos con enfoque sostenible

A Buscade nuevosmercadosa travésde ruedasde negocio
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Gestion Innovacion

Atlantico Innova

T En alianzacon Ia_ Goberna_tciéndel_ Atlantico y MinCiencigs se trabaja para
- desarrollarcapacidadesie innovacionen las empresas a fin de aumentarla

K o competitividaden el departamentodel Atlantico.

ATENAS AN Siw i Dejaral00 Prototiposde innovacionesalidados

H
Y PLUS

Més calidad de Vida

; A 50 empresas pequefias
el | Recursos de Coinversio$5.000.000.0qor empresa para piloto

Clinica del dolor

Psiquiatria ] :f ‘; sl de InnovaCIén

Neurologia

50 empresas medianas
A Entrega de Recursos de Coinversi®éi8.000.000.00 para piloto de
innovacion

Ver video

La Clinica Atenas desarrolla nuevo servicio de
atencion a base de Cannabis para pacientes
con dolor crénico Resultado 20211 00formadas y certificadas en gestion de Innovacic9|Z/

empresas con prototipos de nuevos productos y servicios.

Meta: 100 empresas
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2021
En 2021 logramos:

V Avanzar con el proceso de RPA para las extensiones en el registro

) 54 _ Mercantil: 5.582 documentos y el tiempo de respuesta paso de
A Renovar mas de mil empresas, 20 horas a 7 horas
matricularmasde 17 mil nuevosnegocios, ESAL 675 documentos y el tiempo despuestagpaso de
cumpliendo las metas de ingresos 25horas a 21 horas

establecidas
V Implementarla VUENacional parabeneficiode nuestros
A Brindar una buenaexperienciapresencial comerciantesy gestionar ante la Alcaldia Distrital, el
a los clientes en el marco del impulsode unaVUELOCAL

cumplimientode normasde bioseguridad

V Apoyar el objetivo de la reactivacion econdmica, a

A No tener incidentes de seguridad travésde capacitacioney apoyoempresarial
informéatica o de rendimiento de la

plataforma Cumbia(RegistrogPublicos)en
la Camparfiale Renovacion V Cumplir nuestra promesa de servicio

Tiempo de respuesta acumulado @&0 dias
A Llegar presencialmente a  mas o _
comerciantes a través de los V Disminuir las no conformidades
CorresponsaledelaCCB %de serviciosuerade las24 horasacumuladol2%



Informe de = :
Gestion Servicios Registrales

Piloto para la implementacion deKioscosde
Autogestion

Un kioscoen pilotaje desde el 20 de Octubre en el Punto Empresario Centro

Servicios Caracteristicas

A Venta de Certificados Pantallatactil

Impresora deRecibos

ValidadorBilleteroy Monedero
Lectorcodigobarras

Datafono

Software parabperarlo

Venta total Kiosco

Kiosco 1.790

A Promedio de venta diaria70certificados

Too oo oo oo To To To

A Tiempo de atencién usuario nuevca?),4 minutos El rendimiento que ha

demostrado el kiosco, equivale al

A Tiempo de atencién usuario recurrentél.,5minutos : . .
trabajo que ejecutan 2ajeros

é LSMIRGE

DE BARRANQUILLA
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Corresponsales  Alianzas Capacitaciones

f{?"
Amigo comerciante \ 9 &
anate el /

5% de descuento \
en el valor de la
Yenovaclion de

tu matricula mercantil
si pagas antes del

Lo puedes hacer a través de:

Te recordamos que el
miércoles
vence el plazo para la
renovacion de tu
matricula mercantil.

Ll www.camarabag.org.co

Acércate a tu

Corresponsal mas cercane

Ten en cuenta el pico y cédula
de tu ciudad o municipio

Conoce tu corresponsal mas cercano

www.camarabaq.org.co/corresponsales

EN MI NEGOCIO

JuntosNosReactivamos

A través de ladiferentes campafias ~ EN articulacion con Mercadeo Laalianzacon Mandaosnos Para promover la renovacion y
y estrategias logramos: e Inteligencia deMercados, permitié llegar a responder a lagquietudes
Renovamasde 54 milempresas prestamos3.534servicios ) losempresarios y facilitar la y necesidades de
Y recaudar $24.842.487.321  'egistralesacomerciantes araves renovacion. losusuarios adelantamos30
de 50 corresponsales &0 Serealizaron 2208
icini Anti 22 renovaciones con charlas, conc.
En ESALES 3.929 renovadas, para ufMunlICIPIOS del Atlantico y 3 del

recaudo dé$1.410.624.300  Magdalena un recaudo asistentes

Recaudo$180.055.260 $4.233.750
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Gesti%m Aplicativos de Conocimiento &2

CIER Nuevos negocios en

V Cierre exitoso del proyecto FFIEMEN- CCB. Este proyecto deja para la Entidad .,
un ingreso déb250My una utilidad neta de $150M Informacion

V Mesas de Trabajo con el equipo delegado por la Ministra de Educacion de
Guatemala para la ejecucion del proyecto de consultoria en la aplicacion
del Censo Educativo Nacional en Guatemala. Propuesta presentada y en
estudio,por parte del BID para su aprobacion y firma del proyecto en diciembre.

V Desarrollo de la primera fase del proyecto de
busqueda de nuevos negocios basados en
informacion.

V Mesas de Trabajo con el equipo del Ministerio de Educacion de Barbados y el _ o
equipo de Representantes del BID, para establecer un proyecto de consultoria Y En esta fase realizamos la actividad de

CIER en la implementacion del censo educativo en planes de mantenimiento en investigacion etnografica, con la cual llegamos a
este pais. conocer la realidad del flujo y la necesidad de

informacion de/ 8 empresarion los

segmentos: empresas tractoras, mercado
medio, NAM e informales.

V Reuniones comerciales y capacitaciones en la metodologia CIER realizadas con
lideres de 15 Secretarias de Educacidniagdalena, Valledupar, Medellin,
Cartagena, Cali, Neiva, Pasto, Dosquebrddiaga, Tolima, Nariio, Putumayo,
Arauca, Soachay San Andrés.

CAMARA pe
6 COMERCIO
DE BARRANQUILLA







Informe de Proyectos para el Desarrollo
Regional

Gestion
2021

Posicionamosa la CCBcomo actor clave en el dialogourbano - regionalen
materiade proyectosde infraestructuray asuntosportuarios

Generandorecomendacionesanalisis,propuestastécnicasy gestiones : AR Y e
1 ante el Gobiernonacionalsobre el APPRio Magdalena,Doble Calzada = SISTEMA‘INFOTRMACION A

. v TERRITORIAL :
BarranquillaCiénagaContratode dragado.entre otros ‘ REGION CARIBE k

2 Priorizand013 proyectosclavesde infraestructuraen la RegiénCaribe

En una alianza con las Camarasde Cartagenay Santa Marta, aunamos
esfuerzosfinancierosy técnicospara disefary construir una Plataformade
Proyectosde Infraestructurae Indicadoresde ciudad para la RegionCaribe,
gue permitira identificar y monitorear proyectos e indicadores a fin
de apalancargestionesconjuntasque promuevan la ejecucionde proyectos
clave

A

EDsis € % E:,CAARMA
DE BARRANQUILLA = W = — = N rARAELMAGDALENA

CAMARA COMERCIO
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